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les indépendants s’y retrouvent
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LE GROUPE LUZ
La centrale de référence 

des opticiens et audioprothésistes 
milite pour défendre 

l’indépendance du métier.

Comme chaque année, LUZ a fortement marqué  
sa présence lors du SILMO 2022 avec un stand 
haut en couleur et plein d’énergie et des équipes 
des plus motivées pour accueillir tous  
les opticiens souhaitant rejoindre la belle  
et grande famille d’opticiens indépendants.

À travers le claim « LIBERTÉ, PROXIMITÉ,  
SUCCÈS », la centrale réaffirme sa volonté 
d’accompagner les opticiens indépendants 
dans leur développement en prônant ses 
valeurs d’indépendance qui lui sont chères.
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UNE CAMPAGNE MILITANTE  
ET POSITIVE  
Pendant les 4 jours du Silmo, les équipes de LUZ se sont  
mobilisées et ont arpenté les allées du salon avec  
des pancartes aux messages revendicateurs pour défendre 
le métier d’opticien indépendant.

« Reprenez le pouvoir »,  
« La liberté n’a pas de prix »,  
« Soyez unique sans être seul.e ».

À travers ces discours et cette prise de parole originale,  
la centrale dénonce « gentiment » le modèle des grandes 
enseignes qui représente un cout important pour  
un adhérent et supprime tout ou partie de marge  
de manœuvre dans le développement de son activité.

Cette campagne inattendue marque une fois de plus 
l’engagement de LUZ, son énergie et sa passion  
du métier.
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EN SAVOIR PLUS
Isabelle Pennetier  
au 01 56 56 61 73 
i.pennetier@luz.fr 

DÈS LA NAISSANCE
optikid.fr

DES SERVICES COMPARABLES 
AUX GRANDES ENSEIGNES 
Les opticiens adhérents à la Centrale LUZ peuvent compter 
sur le professionnalisme et l’expertise de l’ensemble  
des équipes (terrain et siège) pour les accompagner  
au quotidien mais aussi leur proposer des services 
adaptés à leur besoin et totalement comparables voire 
plus aboutis que ceux dont ils pourraient bénéficier s’ils 
étaient sous une enseigne. La principale différence est que 
tout est à la carte, rien ne leur est imposé et ils ne 
paient aucune royalties sur leur CA, ni droit d’entrée.

Dans le panel de services, 3 d’entre eux sont  
particulièrement plébiscités par les opticiens qui ont plus 
que jamais besoin d’affirmer et renforcer leur rôle 
d’opticien de santé.

Ces trois communautés offrent la possibilité aux adhérents de se distinguer sur tout le territoire grâce  
à trois piliers structurants : formation spécifique, produits adaptés et faire-savoir ciblé auprès  
des prescripteurs et du client final. 
Les opticiens peuvent ainsi entrer dans l’écosystème de santé visuelle de leur ville afin de faire connaître  
leurs spécialités auprès de leurs prescripteurs, eux-mêmes en recherche et demandeurs d’experts sur leur ville.
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La vue des enfants  
dès la naissance 

La basse vision et  
les pathologies rétiniennes

Le sport  
à la vue


